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Gestión del proyecto
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Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

ÇOrientación total al cliente al que consideramos como socio con el que
colaboramos en la búsqueda de las herramientas adecuadas que hagan
del uso de la tecnología un nuevo valor añadido para su negocio .

ÇApoyo en la búsqueda de las oportunidades que el uso de las
tecnologías de Internet ofrece en cada cliente para generar valor y
apoyar sus modelos de negocio .

ÇImplementación de mecanismos minimizadores del impacto y del
cambio en la organización y/o en los procesos .

ÇAseguramiento de la inversión desde el aprovechamiento de las
plataformas TIC ya desplegados en nuestros clientes .

ÇDiseño de soluciones sobre Internet alineadas con los objetivos de
negocio de nuestros clientes y orientadas a ser PALANCA de su modelo
de negocio .

ÇRecoger y aplicar los avances tecnológicos en el medio Internet para
mejorar los procesos de negocio de nuestros clientes con el máximo
nivel de excelencia .

Principios básicos de la filosofía comercial de Net2u 
como primer valor diferencial:
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Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

Escuchar Ą
Reflexionar

Conocer
Partimos de la realidad 

de su empresa

Éxito

Solución
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Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

Escuchar Ą
Reflexionar

Éxito

Solución

Conocer
Partimos de la realidad 

de su empresa

Ahora ya conocemos su 
empresa y sus objetivos 

seguiremos reflexionando sobre 

como ayudarle mejorar su 
negocio
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Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

Escuchar Ą
Reflexionar

Éxito

Solución

Ç Modelo de negocio

Ç Objetivos a alcanzar

Conocer
Partimos de la realidad 

de su empresa
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Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

Escuchar Ą
Reflexionar

Éxito

Solución

Conocer
Partimos de la realidad 

de su empresa

Ç Sistemas de información

Ç Personal
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Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

Escuchar Ą
Reflexionar

Éxito

Solución

Conocer
Partimos de la realidad 

de su empresa

Ç Modelo estratégico 

Ç Plan de negocio

Ç Fases y retornos de inversión

Ç Plataforma de explotación

Ç Solución tecnológica apoyada 
en los SSII existentes

Ç Acciones de adiestramiento

Ç Acciones de dinamización

Ç Evolución y desarrollo  
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Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

Escuchar Ą
Reflexionar

Éxito

Solución

Conocer
Partimos de la realidad 

de su empresa

Plan de Acción Conjunto



Promoción

Contenidos

Software

Hardware
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Ofrecemos un amplio catálogo de servicios 
Aportamos valor en todos los eslabones de 
la cadena de un proyecto en  Internet, desde 
la consultoría de negocio al marketing online.

ExplotaciónConstrucciónDefinición

Negocio

Tecnología
Consultoría
tecnológica

Diseño y
desarrollo

Hosting y
sistemas

Gestión de
contenidos

Marketing
on-line

Correctivo 
Evolutivo

Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

Ciclo de vida completo de un proyecto en Internet

Consultoría
De negocio



Las NNTT mejoran

éla capacidad de tomar decisiones , de 

relacionarnos con nuestros clientes y 

proveedores , de crear nuevos 

productos y serviciosé 

Hoy, es posible realizar una venta a 
través de una página Web, de un teléfono 
m·vil, de la Televisi·n interactivaé, esto 
hace que nuestra empresa sea capaz 
de hacer más cosas, de llegar más 
lejos, de ser m§s eficienteé de 

innovar

Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

R Innovar
Consultoría de negocio



En este momento, las empresas 

competimos en un entorno 
global 

Eso quiere decir que nuestro mercado es 

el mundo (¡grandes oportunidades!) , 

pero también que nuestros competidores 
surgen en cualquier país. En este 
escenario es imprescindible diseñar  

una estrategia multicanal

Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

R Innovar

R Multicanalidad

Consultoría de negocio



La Web 2.0 , una nueva forma de 

entender la Red, ha mejorado 
nuestras oportunidades . 

La promoción a través de 
plataformas sociales , la figura del 

consumidor -proveedor, la participación, 
la viralidadé conocer cómo usar y 
como canalizar todos estos 
recursos hacen que nuestros esfuerzos 
se multipliquen.

Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

R Innovar

R Multicanalidad

R Web 2.0

Consultoría de negocio



Ello implica, no sólo incorporar 
tecnología a nuestra empresa , sino 
hacerlo conforme a unos  objetivos de 
negocio y dentro de un plan de acción. 

Sólo así seremos capaces de medir los 
logros conseguidos y el retorno de 
la inversión.

Nuestro producto: generar negocio 
para su empresa a través de nuevos 

canales. 

Trasladar su conocimiento sobre su 
empresa y el mercado a 

estrategias y planes de 
negocio en la Web

Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

R Innovar

R Multicanalidad

R Web 2.0

R Estrategias y planes de 
negocio en la Web

Consultoría de negocio



Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

R Innovar

R Multicanalidad

R Web 2.0

R Estrategias y planes de 
negocio en la Web

compras

Dirección

procesos

clientes producto

Soluciones complejas de negocio con soluciones 

creadas con foco en el uso y optimización de 

nuevos canales en todas las áreas de 
la empresa

Consultoría de negocio



Desde la Gestión de la oportunidad a la Gestión del proyecto

R Innovar

R Multicanalidad

R Web 2.0

R Estrategias y planes de 
negocio en la Web

compras

Dirección

procesos

clientes producto

Soluciones complejas de negocio con soluciones 

creadas con foco en el uso y optimización de 

nuevos canales en todas las áreas de 
la empresa

�º Trasladar e impulsar los objetivos de la empresa a través de 
estrategias de:

�º Presencia en nuevos canales: Internet (movilidad) y TDT
�º Explotación del canal web 
�º Externalización e internacionalización a través de la Web

�º Planes de integración y conciliación entre canales tradicionales de 
distribución y el canal web

�º Impulsar nuevos modelos de negocio (rethinking) a través de 
nuevos canales

�º Diseño y ejecución de planes de comunicación interna usando 
herramientas web

�º Diseño de cuadros de mando para la toma de decisiones: Basados 
en las comunicaciones del usuario a través de la Web, formularios, 
seguimiento de la navegación, estadísticas web

Servicios de estrategia a

Consultoría de negocio

Servicios


